Młodszy Specjalista ds. Sprzedaży Eksportowej (B2B) w firmie Silcare

Szukasz stabilnej pracy z możliwością rozwoju, która pozwoli Ci wykorzystać znajomość języka angielskiego w praktyce? Dołącz do naszego zespołu! W firmie Silcare oferujemy elastyczne warunki idealne dla osób łączących pracę ze studiami zaocznymi.
Twój zakres obowiązków:
1. Pozyskiwanie nowych klientów i otwieranie nowych kierunków sprzedaży na rynkach międzynarodowych.
1. Przygotowywanie ofert handlowych, prowadzenie negocjacji i finalizowanie kontraktów.
1. Zwiększanie sprzedaży u obecnych klientów.
1. Realizacja celów sprzedażowych na rynkach eksportowych.
1. Codzienna praca z nowoczesnymi systemami (Comarch, Bitrix).
Nasze wymagania:
1. Znajomość języka angielskiego na poziomie min. B1 (warunek konieczny przy obsłudze rynków eksportowych; znajomość dodatkowych języków będzie dodatkowym atutem).
1. Doświadczenie w sprzedaży B2B lub branży beauty będzie miłe widziane, ale kluczowa jest dla nas Twoja motywacja i skuteczność!
1. Umiejętność wykorzystywania sztucznej inteligencji (AI) w codziennej pracy.
1. Otwartość na komunikację, negocjacje i rozwój relacji biznesowych.
To oferujemy:
1. Atrakcyjne wynagrodzenie: stabilna podstawa + premie za wyniki.
1. Nowoczesne miejsce i narzędzia pracy.
1. Pracę od poniedziałku do piątku z naszego biura w Gorzowie Wlkp.
1. Systematyczne szkolenia wewnętrzne i zewnętrzne.
1. Możliwość podróżowania po całym świecie.
1. Pracę w przyjaznym, multipokoleniowym zespole, w którym chętnie dzielimy się wiedzą i doświadczeniem.

